Au bon moment,
pour gagner du temps |

Certaines vivaces se prétent a la production de
potées fleuries pour les achats d'impulsion.
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Cette gamme peut permettre aussi
a des villes de préparer des fleu-
rissements événementiels.

Pour le mois d aodit, dans le cas pré-
sent, nous mettons en avant notre
Cyclamen AMAZEME™, donnant
100 7 de plantes fleuries des la pre-
miére année. Mais nos commer-
ciaux sont a meme de proposer
une gamme complémentaire, des
précisions sur les substrats et ferti-
lisation adéquats, sur les erreurs a
éviter pour les cas particuliers... ».
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____A chaque mois
sa gamme
Pour proposer cette gamme,
Syngenta Seeds se base sur I'ex-
périence acquise dans ses prop-
res essais, en Allemagne d’abord,
puis sur le site d’Angers et chez
des horticulteurs en France, une
année avant le lancement sur le

marché.

Entre autres exemples de plantes:
® la gamme proposée pour le prin-
temps précoce (avant la vente des
annuelles) correspond essentiel-
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‘Prakie S dor’ ™
gesn

lement a des productions en pots
de 10,5-11 cm;

e celle proposée pour juin plutdt
a des pots de 3 litres avec 3 plants

Potées fleuries de mars
Les journées Dynamic Ornement, en particulier, sont des occasions
de monftrer une partie de la gamme Calendar Colors. Elles ont lisu

en mars ef en juin.

Prochaine en date : le 23 mars, & Cahors (46) avec visites guidées de
présentations (ex; jardins d*hiver type auges, massifs, suspensions, can-|
deélabres.. ), présentation de potees fleuries firees du Calendar Colors
de mars, ateliers ef renconires avec les fournisseurs parfenaires.
Inscription préalable au 024168 6467.
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(ou 12 cm avec | plant si
on s’y prend plus tard,
mais attention a respecter
les délais pour la mise a
fleur);

e celle proposée pour aoit
comprend en particulier
des feuillages, elle vaut
pour des productions en 3
litres (ou plus petits pots,
mais attention a nouveau
au respect des délais selon
les espéces et cultivars
concerneés).

Gamme “retours
de vacances”
Exemple avec une sélec-
tion pour les mois d'aout/
septembre (cf. tableau),
période “morte” au niveau
des ventes, mais que des
initiatives telles Calendar
Colors peuvent aider a
redynamiser, en particulier pour
les consommateurs de retour de
congeés par exemple. Cette gamme
est & considérer comme des
annuelles pour la culture, et sera
encore mieux valorisée en asso-

ciant fleurs et feuillages.

Pour résumer, Georges Swietlick
aime a dire: «Calendar Colors est
un document européen, avec une
gamme validée pour [ Europe, mais
adapté a la France. Un outil de tra-
vail européen, mais adapté avec
des conseils locaux !». M

O.M.



